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Negli anni 70 e 80 era Agostino a viaggiare alla ricerca di clienti, sulle sue orme, oggi lo fanno gli Area Manager e gli Export Manager.

Grazie a strategie ben studiate e al supporto del team marketing e marketing and sales, Itap e il suo team commerciale riescono 
ad ascoltare le richieste dei clienti e del mercato e ad anticiparne le necessità.

Con azioni di inbound marketing precise e mirate, l’obiettivo è quello si coinvolgere il cliente potenziale e spingere sulle leve 
che consentono di acquisirlo e di creare una relazione il più possibile duratura e fidelizzata, mantenendo elevato il livello di 
soddisfazione anche dopo l’acquisto.

I CLIENTI ITAP 
I CLIENTI E IL MERCATO DI OGGI

ATTRARRE CONVERTIRE CHIUDERE FIDELIZZARE

Sconosciuto Visitatore Contatto Cliente Promoter

Export e Area Manager
Marketing & Sales

Team Marketing

Inbound  
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ITAP esporta in più di 100 paesi in tutto il mondo.  

La qualità dei prodotti e il servizio la hanno resa 
famosa in tantissimi paesi, dove sempre più 
clienti la scelgono per completare gli impianti dei 
loro progetti.  

LO SAPEVI CHE...?

La creazione della linea di riscaldamento, ha permesso ad 
Itap, nei primissimi anni 2000, di ampliare di molto il suo 
mercato e di acquisire nuovi clienti. 


